INSTITUTO DE E_DUCACION SUPERIOR TECNOLOGICO PUBLICO“CAP. FAP. JOSE
ABELARDO QUINONES” TUMBES

SILABO
COMERCIO EXTERIOR

I. INFORMACION GENERAL:

1.1. SECTOR ECONOMICO : ACTIVIDADES PROFESIONALES, CIENTIFICAS Y
TECNICAS
1.2. FAMILIA PRODUCTIVA : SERVICIOS PRESTADOS A EMPRESAS
1.3. ACTIVIDAD ECONOMICA : ACT. ADM. Y DE APOY DE OFICINA Y OTRAS ACT DE
APOYOA EMPRESAS
1.4. PROGRAMA DE ESTUDIO : ADMINISTRACION DE EMPRESAS
1.5. MODULO PROFESIONAL : GESTION ESTRATEGICA
1.6. UNIDAD DIDACTICA : COMERCIO EXTERIOR
1.7. PERIODO ACADEMICO : 2023-Il.
1.8. CREDITOS : 3 CREDITOS
1.9. N° DE HORAS : TEORICA :16 Horas
PRACTICA : 64 Horas
TOTAL DE HORAS : 80 Horas
1.10. DURACION : INICIO :21/08/2023
TERMINO :22/12/2023
1.11. DOCENTE : ROXANA SHAKIRA CEDILLO VILELA
1.12. PAGINA WED : www.istjag.edu.pe
1.13. CORREO ELECTRONICO : rcedillovilela@gmail.com
l. SUMILLA

La unidad didactica de Comercio Exterior; es de naturaleza tedrico — practico tiene
como propdsito analizar los aspectos tedricos basicos del comercio exterior, las
razones por las que se comercia, la incidencia del comercio exterior en la vida
econdmica de los paises, los aspectos operativos para la practica del comercio

exterior.


http://www.istjaq.edu.pe/
mailto:rcedillovilela@gmail.com
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. CAPACIDADES TECNICAS O ESPECIFICAS

UC3 C6: Evaluar las herramientas de financiamiento mdas adecuadas para las
operaciones de la empresa, teniendo en cuenta el cumplimiento de sus obligaciones
tributarias.

. INDICADORES DE LOGRO DE CAPACIDAD

e (6 11 Identifica nichos de mercado en un contexto mundial teniendo en
cuenta las ventajas y desventajas.

e (612 Sugiere las fuentes de financiamiento y las operaciones bancarias mas
adecuadas para la empresa, sustentando su eleccion.

e C6 I3 Evalla los tributos generados por el uso de las herramientas de
financiamiento a aplicar, considerando los beneficios para la empresa.

Iv. COMPETENCIAS PARA LA EMPLEABILIDAD

e Expresa informacidn, conceptos, ideas, hechos en forma oral o escrita para
comunicarse e interactuar con las personas en contextos sociales y laborales
diversos.

e Ejerce el liderazgo de una manera efectiva asumiendo un comportamiento
ético en su entorno laboral.

e Trabaja en equipo en su entorno laboral fomentando la cohesion del equipo
para alcanzar los resultados previstos.

e Emplea tecnologias de la informacién y comunicacion para la gestion y toma de
decisiones de la empresa.

e Realiza acciones eco eficientes que promuevan el cuidado del medio ambiente
en su entorno social y laboral (considerando las normas ISO y otros).
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ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

Semana 01

Semana 02

Semana 03

Semana 04

C6 I1 Identifica nichos de mercado en
un contexto mundial teniendo en
cuenta las ventajas y desventajas.

Introduccion a la unidad didactica

-Conceptos basicos.

e . N ; 5 horas
y socializacién de silabo. -Socializacidn de silabo.
-Definicion.
La empresa. -Clasificacion. 5 horas
-Formalizacién de la empresa.
-Importancia.
La empresa y los negocios -Condiciones para exportar. 5 horas
internacionales. -Efectos de la globalizacion
econdmica.
-Actores que participan en los
. . negocios internacionales.
Comercio Exterior 8 5 horas

-Variables en los negocios
internacionales.
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-Oferta exportable de bienes y
Factores y oportunidades de las | servicios.
Semana 05 empresas peruanas para -Clasificacion de la oferta 5 horas
exportar. exportable.
-Requisitos para exportar.
C6 11 Identifica nichos de mercado en . .
dial iend Partidas arancelarias — medidas -Partidas arancelarias.
Semana 06 un contexto mundial teniendo en lari lari -Medidas arancelarias. 5 horas
cuenta las ventajas y desventajas. arancelarias y no arancefarias. -Medidas no arancelarias.
-Plan de marketing.
-Funciones del drea de marketing.
Semana 07 Marketing internacional. -Andlisis de mercado. 5 horas
-Analisis de la competencia.
-Disefio de estrategias de marketing.
Evaluacion de indicador de Evaluacion tedrica
Semana 08 , . . 5 horas
capacidad Evaluacion de tareas
-Concepto.
Semana 09 Importacion. . ; 5 horas
C6 12 Sugiere las fuentes de P Impor.tanaa. ]
) o . -Ventajas y desventajas.
financiamiento y las operaciones
. , -Concepto.
bancarias mas adecuadas para la ., .
Semana 10 - Exportacion. -Importancia. 5 horas
empresa, sustentando su eleccion. _Ventajas y desventajas.
-lmportacién temporal.
Regimenes aduaneros -Régimen de perfeccionamiento
Semana 11 & L. .g P 5 horas
econdmicos. activo.
-Zonas y depésitos francos.
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-Contrato internacional.

Semana 12 C6 13 Evalua los tributos generados por -Incoterms 2020. 5 horas
el uso de las herramientas de|contratacion internacional. -Clasificacién de los incoterms 2020.
financiamiento a aplicar, considerando -Beneficios de la integracién
los beneficios para la empresa. econdmica.

Integracién econdmica -Sistemas generalizados de
Semana 13 . 8 . .g . 5 horas
internacional. preferencias arancelarias.
-Etapas del proceso de integracion
econdmica.

Semana 14 C6 13 Evalda los tributos generados por | gjoques de naciones y grupos -Principales bloques econémicos. & horas
el uso de las herramientas de|econdmicos. -Principales grupos econémicos.
financiamiento a aplicar, considerando

Semana 15 los beneficios para la empresa. Presentacion exposicion de plan | _Exposicion de trabajo final 5 horas

de comercio exterior.
Evaluacion de indicador de Evaluacion tedrica

Semana 16 . . . 5 horas

capacidad Evaluacion de tareas
Evaluacion de indicador de L. .
i . Evaluacién tedrica
Semana 17 capacidad(Recuperacion con .l 5 horas
Evaluacion de tareas
docente
i i6 L. , Evaluacion del indicador no logrado

Semana 18 Retroalimentacion del proceso de Evaluacién con jurado L al 9 5 horas
ensefianza para alumnos por el aiumno
desaprobados
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V. RECURSOS DIDACTICOS ASINCRONOS Y SINCRONOS
e UnaPC.
e Videos
e Tareas
e PPT
e PDF
e Internet
VI. METODOLOGIA

El proceso de enseifanza es tedrico practica activa y promovera el trabajo
autéonomo y cooperativo, cuyas estrategias que se estarian utilizando son:

1) Estrategias

e Practicas orales

e Preguntas orientadoras
e Discusion guiada

e Trabajo en pareja

e Trabajo en equipo

e Demostracion

e Trabajos de investigacién
e Practicas dirigidas

2) Técnicas

e Observacion de actividades realizadas por los alumnos
e Preguntas formuladas por el docente

e Trabajos y ejercicios en clase individual y en equipo

* Pruebas o exdmenes

e Exposiciéon

e Dialogo

3) Instrumentos

e Cuestionarios
e Guias de observacién
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VII.

EVALUACION

Requisitos de Aprobacidn:

e Asistencia a la unidad mayor al 70%. Los estudiantes que tengan el 30% de
inasistencias injustificadas seran desaprobados automaticos.

o Se utilizara el sistema de calificacién vigesimal. El calificativo minimo
aprobatorio es 13 (trece). En todos los casos la 0.5 o mas se considera
como una unidad a favor del estudiante.

e Los estudiantes que al culminar el desarrollo de una capacidad terminal
obtengan nota desaprobatoria, entre 10 (diez), 11 (once), 12 (doce), tienen
derecho a un proceso de recuperacién, lo cual se efectuara después de
finalizar la Unidad DidAactica.

e laevaluacion comprendera los aspectos conceptuales, procedimentales.

e Asistencia obligatoria a las practicas. No hay recuperaciéon de practicas.

e Evaluaciones escritas.

e laevaluacidon serd permanente, se considerara tareas académicas (TA), asi
como guias de evaluacién, distribuidas de la manera siguiente:

» Promedio de guias de avaluacién intermedia (GEI 01 Y 02)= Evaluacion
intermedia (EP)

» Promedio de guias de evaluacion de resultado (GER 01 Y 02)= Evaluacidén de
resultado (ER)

> El peso asighado a los instrumentos de evaluacién es como se indica:

Evaluacién intermedia (El)= Peso 3
Tarea académica (TA)= Peso 3
E valuacion de resultado (EF)=Peso 4

» El promedio final de la Unidad Didactica se obtendra de la siguiente
manera:

PF=3El + 3TA + 4ER
10
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VIII.

FUENTES DE INFORMACION

BILIOGRAFIA

e Manual de comercio exterior Ministerio de Comercio Exterior 2007

e Manual de Negocios internacionales - IPAE, 2005

e MAYORGA Introduccidn a los Negocios Internacionales Lima Universidad
del Pacifico 1994.

e BERTRAN,J.  Marketing internacional avanzado 2da ed.Espafia. Prentice Hall
1997.

e RUGMAN Negocios internacionales: Un Enfoque de Administracidn Estratégica
4ta Ed. México 1997

e MAYORGA David Casos Peruanos de Negocios Internacionales. 1ra Ed. Lima
Universidad del Pacifico. 1995

PAGINAS WEB

e www.google.com.

e http://es.wikipedia.org/wiki/DBA

e http://www.siicex.gob.pe

e http://www.mincetur.gob.pe

e http://www.monografias.com

e http://www.promperu.gob.pe

Docente Responsable
Lic. Roxana Shakira Cedillo Vilela
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